
TRAINING

E M O T I O N A L  S E L L I N G

INSCRIPCIÓN:

La mayor ía  de  las  personas ,  s in  ser

consc ientes ,  Compramos

emocionalmente ,  no  buscando una

just i f icac ión  lóg ica .
Dec id imos comprar  porque nos
"sent imos b ien" ,  la  lóg ica
ún icamente  aparece una vez
hemos comprado y  tenemos que
just i f icarnos .

Para  que la  venta  sea  un  éx i to ,
estableceremos cuanto  antes  una
conexión  emociona l  con  nuest ro
c l iente ,  descubr iendo a  t ravés  de
preguntas  poderosas ,  cómo es  su
comportamiento  y  sus
mot ivadores ,  la  verdadera  razón

que hará  cer rar  la  venta .

¿ E N  Q U É  T E  P U E D E
B E N E F I C I A R  E S T E

T R A I N I N G ? :

4  H O R A S

Adaptar  tu  comunicación  según el

cl iente  que tengas  delante  para  que

ésta  sea  más  ef ic iente .




Conocer  una manera  de mejorar  tu

comunicación ,  tu  grado de inf luencia

y  fortalecer  tu  l iderazgo de una forma

senci l la  y  rápida .




Predecir  e l  comportamiento  de tus

cl ientes .

Predecir  sus  palancas  de mot ivac ión  y

neces idades .







O B J E T I V O S :

60€ por  Persona . *
15  as is tentes  máx imo por

ses ión .
P r e c i o s  p a r a  a s o c i a d o s  A E F .



Información e  inscr ipc iones :

administrac ion@descubretusrecursos .com

d e s c u b r e t u s r e c u r s o s . c o m




