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DICEN QUE PUEDEN SER ENGANOSOS Y DAR FALSA SEGURIDAD

La CEC desaconseja a los comerciantes usar
sellos "COVID Free" en sus tiendas

La CEC emiti6 un comunicado en el que desaconseja a los comerciantes usar sellos
"COVID free" (libre de Covid) para dar confianza a los clientes. Segtn la asociacion,
ninguna etiqueta puede garantizar que una tienda estd libre del virus y, a la larga, puede
ser contraproducente.

QR paNEL GHAMLOUCHE 00:05 01/06/20

Los comerciantes comenzaron a abrir sus puertas en la fase 1 de la desescalada. De hecho, segun
datos de la Confederacion Espafiola del Comercio (CEC), el 80% reanudaron su actividad en esta
etapa. Sin embargo, ni el mayor nimero de comercios abiertos ni el paso de algunas provincias a
la fase 2 -con menos restricciones que la anterior-, ha sido suficiente para devolverle toda la
confianza al consumidor y recuperar la afluencia en las tiendas que habia antes de la crisis.
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La sensacion de seguridad tardara en volver. Sin embargo, y hasta entonces, la CEC
recomienda a los pequenios comerciantes no utilizar sellos "COVID free" (libre de COVID)
en sus locales para dar confianza al consumidor porque, segiin aseguran desde la
confederacion, lo que se provocara a la larga es precisamente lo contrario. Estas etiquetas
"no garantizan que el local esté libre de virus y crean una falsa seguridad en el consumidor"
advierten desde la asociacion de comerciantes.

Ningun sello garantiza estar libre de
virus

La necesidad de recuperar la confianza del consumidor cuanto antes ha llevado a muchos
comercios a recurrir a sellos como éste que, segtin la CEC, terminan siendo contraproducentes
para el auténomeo. El uso de estas etiquetas se promovié desde diversos dmbitos, tanto a nivel de
asociaciones, como de empresas y circulos empresariales.

Sin embargo, la confederacion mas representativa del sector del comercio mostré su desacuerdo
con este tipo de sellos y desaconseja a los comerciantes adherirse a cualquier certificacion de
esta indole, que pretenda garantizar que un local esta libre de virus sin haber realizado un
estudio previo y un trabajo en detalle por parte de profesionales.

Asi pues, desde la CEC instaron a través de un comunicado a auténomos y consumidores a
no recurrir ni fiarse de estas etiquetas que a la larga terminaran provocando "un
relajamiento de las medidas de seguridad por parte de los clientes y desconfianza".

La OCU ya denuncio la practica

Esta prictica ya fue denunciada a principios de este mes por la Organizacion de
Consumidores y Usuarios (OCU). Desde la asociacién de consumidores mostraron su rechazo a
la extension de esta préctica, no s6lo por parte de los comercios, sino también de otros negocios
como hoteles, bares, restaurantes y cafeterias.

Segtin advirti6 la OCU a través de un comunicado, "dado que las personas contagiadas pueden
transmitir el virus incluso cuando estan todavia libres de sintomas, desde el mismo momento en
que entran en un local pueden estar propagdndolo por muchos tratamientos de desinfeccion que
se hayan realizado antes".
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De hecho, la OCU, pidié a Sanidad que prohibiera a las empresas de limpieza comercializar
y publicitar este tipo de sellos. Por su parte, desde la CEC recuerdan a los comerciantes la
importancia de seguir cumpliendo con los protocolos sanitarios y de seguridad establecidos
por el Ministerio de Sanidad y el de Comercio.

Precisamente esta confederacion participé en la elaboracion de una Guia de Buenas précticas para

establecimientos del sector comercial basada en estos protocolos. En el documento, que resumid
este digital, se dan diferentes recomendaciones y medidas, tanto generales como especificas en
funcion del tipo de subsector comercial del que se trate.

https://www.autonomosyemprendedor.es/articulo/tu-negocio/cec-desaconseja-comerciantes-usar-sellos-covid-free-tiendas/20200529163539022371 .html 3/3



1/6/2020 Pequefio comercio, la opcién mds segura para los consumidores - Retail Actual

Home / Noticias / Actualidad / Pequefio comercio, la opcion mas segura para los consumidores

Pequeno comercio, la
opcion mas segura para los
consumidores
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Segun la CEC, la limitacion de movimientos y la necesidad de

evitar largas colas ha provocado que muchos consumidores se decanten,
e incluso descubran, el comercio de proximidad de su entorno para
comprar durante el confinamiento y la desescalada.

Al plus de experiencia, asesoramiento mas cercano y atencion personalizada que siempre ha ofrecido
el pequeno comercio, se le suma ahora, en esta crisis sanitaria derivada del covid, una cuestiéon de
seguridad. Tal y como se desprende de una encuesta publicada por la aplicacion de analisis de
productos de alimentaciéon El CoCo, un 63% de los consumidores considera que el pequefio
comercio es el formato que ofrece una mayor seguridad.

Los_comercios de proximidad o mercados de barrio son el formato que méas ha conseguido ganarse
la confianza de los consumidores en cuanto a la seguridad y medidas de higiene de sus
establecimientos y se han colocado en el radar de muchos consumidores espafoles para los que el
pequefio comercio pasaba practicamente inadvertido antes del estado de alarma.

Asi lo refleja también el Bardmetro especial de mayo publicado por el Consejo de Investigaciones
Cientificas (CIS). La encuesta, que ha incluido cuestiones para radiografiar el consumo de los
espanoles durante el confinamiento, confirma que sélo este formato de pequenas tiendas de
proximidad gano clientes. El 18,8% de los espanoles comproé en ellas frente a un 12,3% que ya lo
hacia antes del estado de alarma.

Desde CEC se quiere poner en valor los grandes esfuerzos que desde el sector se estan haciendo
para limpiar, higienizar y desinfectar los locales e insta a los comercios a seguir cumpliendo con los
protocolos sanitarios y de seguridad establecidos por el Ministerio de Sanidad y el de Comercio,
recogidos en la Guia de Buenas Practicas para los Establecimientos del Sector Comercial, en
cuya elaboracion la_CEC ha participado activamente.

Ademas, consideran que es el momento del comercio de proximidad de fidelizar a estos nuevos
clientes y ganarse su confianza para que valoren positivamente el servicio y asesoramiento que
prestan, asi como el valor afadido que aportan a los entornos en los que se situan.
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Millan-Astray (Anged): "El gran comercio no abrio en Fase 1
por oportunismo politico”

El director general de la patronal calcula que habra entre 380.000 y 400.000 parados mas en el sector por el
impacto del Covid-19.

1 junio, 202003:32

COMERCIO CORONAVIRUS DISTRIBUCION ENFERMEDADES INFECCIOSAS INFECCIONES

Sandra Tobar

Noticias relacionadas
* Maés de 40.000 mamparas para garantizar la seguridad en las tiendas de El Corte Inglés

* Como debe invertir Espafia los 140.000 millones de la UE sin caer en errores como los AVE y
autovias vacias o los planes E

* Una nueva fiscalidad y un plan Renove, parte de las ayudas al automovil que planea Sanchez

Uno de los sectores méas afectados por la crisis del coronavirus ha sido el
comercio; aunque ha habido diferencias en funcién de su tamafo. En el caso de
las grandes superficies, no es hasta la fase 2 cuando arrancan su desescalada tras
tres meses parados, con sus plantillas en ERTE y con una prevision de
recuperacion que marca 2022 como la fecha de su 'nueva normalidad’'.
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Asi lo avanza Javier Millan-Astray (Madrid, 1958), director general desde 2002
de la Asociacion Nacional de Grandes Empresas de Distribucién (Anged), la
patronal de empresas como El Corte Inglés, Ikea o Carrefour. Millan-Astray
repasa en una entrevista con Invertia la situacion del sector y la necesidad de
“dinamizar el consumo” para salir de la crisis econémica que se avecina.

Desde el pasado lunes, los territorios espanoles ya estan en fase 1y
fase 2 en su mayoria. Lo que implica que se han abierto mas
superficies comerciales. ¢Como ha sido esta apertura?

Se ha acogido con bastante interés e ilusion. Las empresas tenian ganas de tener
contacto con los clientes. Hemos pasado tres meses malisimos practicamente
cerrados y esto para una compaiia es terrible. No hay quien aguante tres meses
sin ingresar nada y teniendo que hacer frente a los gastos operativos, lo que
genera tensiones de liquidez muy fuertes.

Hace un mes Anged calcul6 que el comercio estaba perdiendo lo
mismo que en la anterior crisis econémica...

El sector comercial es uno de los mas perjudicados, junto a hosteleria y turismo.
Las previsiones (para Espana) hablan de pérdidas del PIB de entre el 12 y el 15%.
En 20009, el PIB baj6é un 3,8%. En 2009, el paro aument6 en un millon de
trabajadores y posiblemente acabaremos el ano en torno a 6 millones, con un
20% de paro. Los ERTE hacen un efecto colchén, pero la crisis va a ser

tremenda.
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Y la prevision de cierre para el sector del comercio pasa de una caida del 10% al

13% de facturacion este ano. Estariamos hablando en torno a 30.000 millones de
euros para todo el comercio.

¢Como afectaria el paro en este sector?

El comercio acumulara un 20% de paro en el sector. Ahora se emplea a 1,9
millones de empleados. Por lo que estaremos hablando de entre 380.000 y
400.000 parados mas.

Anged aglutina a empresas como El Corte Inglés, Ikea o Carrefour.
¢Cuantos empleos estan en juego dentro de la asociacion?

Vamos a intentar que sean los menos posibles. En la anterior crisis dimos
ejemplo de como empresarios y trabajadores se pueden poner de acuerdo con el
objetivo comiin de mantener los empleos y se consigui6. Por eso, el
funcionamiento de los ERTE va a ser muy importante.

El Gobierno ha ampliado los ERTE por fuerza mayor hasta el 30 de
junio y deja la puerta abierta a extenderlo en algunos sectores. ¢Cree
que es necesario en el comercio?

Sin duda. Llevamos tres meses cerrados y a fecha de hoy hay un tercio de nuestra

actividad cerrada y que no empezara en Madrid, Barcelona y Castilla Le6n hasta
que pasen a fase 2, es decir, hasta el 8 de junio.

Calculamos una caida del 40-50% de media del consumo

Por otro lado, nos vamos a encontrar con un desplome tremendo del consumo en
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el comercio no alimentario. Calculamos una caida del 40-50% de media. Ya no es
que abras, es que abres vendiendo la mitad que en el mes de marzo cuando

cerrameos.

Es verdad que la recuperacion de esta crisis sera mas rapida. En vez de durar seis
anos, durara un afo y medio o dos anos. Hasta que se vaya recuperando, hay que
mantener esa capacidad de ir adaptando la plantilla a la recuperacion de la
actividad.

¢Sera necesario tirar mas de rebajas y promociones para atraer al
consumidor?

Va a ser inevitable. La mejor forma de dinamizar el consumo es bajar los precios.
Hay que hacer campafas promocionales para animar al consumidor como se ha
hecho siempre. Es el gran compromiso nacional que deberiamos asumir. Cuando
afrontemos la crisis econémica la dinamizacion del consumo sera estratégico

para salir de la crisis.
¢Con qué otras medidas deberia el Gobierno dinamizar el consumo?

Basicamente tiene que incrementar la renta de las familias. Se acaba de aprobar
el ingreso minimo vital. Es una medida positiva. Da liquidez y recursos a las
familias. La otra via es la fiscal, es decir, no limitar la renta familiar aumentando
los impuestos. Y, por otro lado, en el sector necesitamos mas libertad porque las
actividades estan muy reguladas, como los horarios comerciales. Hay que
recuperar el tiempo perdido y a lo mejor hay que abrir mas dias.

¢Como valora las decisiones del Gobierno de cara al comercio?
Aquellas en las que se refiere a que debe primarse la ayuda a los
pequeios comerciantes.

Las declaraciones de Pedro Sanchez hace dos plenos no nos parecieron
afortunadas porque se quiso premiar al pequeno comercio que tiene menos
musculo financiero que a las grandes empresas. Creemos que no estuvo muy
afortunado porque los elementos que deberia tomar una administracién tinica

son criterios sanitarios. No es el momento para introducir criterios de

1/7.°
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oportunismo poltico.

Ademaés del criterio sanitario, quizas ha faltado también por parte
del Gobierno una mayor transparencia

Si el pequefio comercio tiene menos musculo financiero, la administracion le
debe ayudar. Lo que no tiene sentido es que lo ayuden perjudicando la viabilidad
de otras empresas que son mayores.

En el 'Plan nacional de transiciéon a la nueva normalidad' (presentado a finales de
abril), en el anexo 2, se preveia que las grandes superficies abrieran en fase 1. Eso
luego cambi6. Realmente no habia un problema sanitario, intervinieron criterios

de oportunismo politico.

Entiendo que la negativa de que Madrid tenga medidas mas flexibles
en una especie de fase 1,5 tampoco es bien recibida...

En las comunidades autbnomas que han abierto los centros comerciales en fase 2
se ha demostrado que no han generado ningiin problema sanitario. Ahora
tenemos mas fuerza para hacer ese planteamiento porque hemos visto la

experiencia de los centros comerciales. ¢Qué problemas ha generado? Ninguno.

Ademas del criterio sanitario, quiza ha faltado también por parte del Gobierno
una mayor transparencia. Muchos de los errores cometidos se hubieran
corregido si Sanidad hubiera hablado con los sectores afectados.

Se refiere al lio que se produjo con las rebajas entre el Ministerio de
Sanidad y Comercio...

Ha habido varias decisiones y correcciones que en la ltimas semanas se podrian
haber evitado. En el caso de las rebajas la interpretacion de comercio esta

adaptada a que si se producen aglomeraciones el comerciante podra gestionarlo.
Pero Sanidad no quiso escuchar a Comercio. No tiene fundamentacion sanitaria.
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En julio parece que se reactivara el turismo internacional y nacional,
¢como considera que afectara a las ventas de los locales comerciales?

Es fundamental. En Espafna se habia conseguido tener una correlacién entre
turismo y comercio extraordinaria. En los tltimos 10 afnos, las comunidades
turisticas tienen un mejor comportamiento. Recuperar el turismo va a ser
esencial para la actividad comercial en Baleares, Canarias, la costa... Son 84
millones de compradores; asi que apoyamos cualquier medida y la correccion con
respecto al turismo.

Espaiia recibira 140.000 millones de euros, ¢en qué deberia gastarlo
el Gobierno?

Creo que nos va a venir fijado desde Bruselas. Nadie da dinero a fondo perdido
gratis. Hay que agradecer la solidaridad de Europa. Ahora mismo desde el punto
de vista empresarial las empresas tienen dos grandes necesidades: una de
liquidez, para recuperar la caja que no se ha podido hacer en tres meses. Y la
segunda es la cuestion laboral. Se deben poner recursos en las empresas para
recuperar los niveles de empleo en funcion a su nivel de actividad.

Para salvar el empleo lo primero que tienes que hacer es salvar a
la empresa

Siempre digo una cosa: muchas veces el objetivo de salvar el empleo puede ser un
mal objetivo si es a costa de cargarse a la empresa. Si no salvas a la empresa, no
hay empleo que salvar. Lo hemos visto con Nissan.

Por altimo, équé fecha baraja para la recuperacion del sector?

Vamos a ver como se despierta el consumidor. Esperamos que en un primer
momento haya una cierta alegria en el consumo. Hay que recuperar ese
dinamismo. Creemos que a finales de 2021 ya empezaremos a estar en una

situaciéon mas desahogada. Y hasta el 2022 no se recuperaran los niveles
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“El13 de marzo acabdbamos
de firmar nuestra sexta ofi-
cina en Madrid, estdbamos
buscando una oficina en
Valencia y en proceso de
incorporar a 25 personas”.
Esta erala situacion de S4G
Consulting antes de decre-
tar el estado de alarma en
nuestro pais. Segun afirma
su CEO, Javier Heitz, este
ano tenian planes de creci-
miento bastante ambiciosos,
y en ello estaban trabajan-
do. “Teniamos un plan de
crecer un 70%”, pero, como
atodos, la crisis sanitaria les
pilléd por sorpresa y tuvie-
ron que montar un comité
para analizar la situacién y
poner en marcha las accio-
nes necesarias para poder
sobrevivir.

“El complejo de turis-
mo rural, que consta de
una casa rural y un espacio
para eventos, ha tenido que
permanecer cerrado estos
meses”. Pablo Cuenca, res-
ponsable de la finca rastica
Monte Higueras, se encontrd
con la obligacién de cerrar
sus instalaciones. La finca
dispone de un alojamiento
rural y espacio para even-
tos. Todas ellas, actividades
canceladas en el estado de
alarma. Por suerte, ya tenian
pensado ampliar el negocio
y habian comenzado con
“una fabrica de cerveza ar-
tesana para hacer peque-
nas elaboraciones y poder
ofrecer también eventos
relacionados con el mundo
dela elaboracién dela cerve-
za en este entorno”. Esto les
ha dado la oportunidad de
poner todo en marcha para
poder empezar a elaborar
su cerveza artesana.

“En la primera semana
de la pandemia ya nos ha-

llar un modelo de gestién
de transiciones aplicado a
grupos”, subraya Patricia
Grams, cofundadora de In-
tuitiva. En esta consultora
derecursos humanos tenian
firmados varios contratos
de formacién y proyectos
internacionales, y todo se
truncé el 14 de marzo. Sin
embargo, reaccionaron ante
la situacion. “Nuestro bagaje
nos facilita encontrar opor-
tunidades en situaciones
adversas”, destaca Grams,
por lo que decidieron reo-
rientar el modelo de negocio
apesar delainseguridad del
momento.

Asi, apostaron por un
proyecto adaptado a la ac-
tualidad, en el que se facilita
la gestién de cambios y tie-
ne un impacto inmediato en
la dindmica de los equipos
mientras trabajan bajo si-
tuaciones de incertidumbre.
“Lanzamos varias iniciativas
de formacién, mejoras inter-
nasy desarrollo de produc-
to propio (I+D)”, comenta el
CEO de S4G Consulting.

Reaccionaron ante la si-
tuacién y diversificaron el
negocio para poder seguir
con la actividad. De hecho,
Javier ha contratado perso-
nal durante el confinamien-
to. “Hemos incorporado a
gente en el departamento
comercial y a varias perso-
nas en operaciones”. Saben
que larecuperacion va a ser
paulatina, y que se debe ir
activando la actividad con
cautela. Aunque el objetivo
es “incorporar a esas 25 per-
sonas antes de que acabe el
ano”, la evolucién de la cri-
sis serd lo que marque esas
contrataciones.

Nuevos proyectos
Aprovechar el confina-
miento para desarrollar un

proyecto o para poner en
marcha una idea que lleva-
ba tiempo rondando en la
cabeza de muchos empren-
dedores y empresarios, es
otra de las salidas por las
que han optado algunas py-
mes. “Hemos dedicado estos
dos meses arealizar todo el
trabajo de garaje para poder
poner en marcha el proyecto
el 15 de junio, dice David San-
chez, director de proyecto
de iHelpic. El equipo llevaba
tiempo desarrollando laidea
de crear un emprendimiento
social para colectivos vulne-
rables, y la crisis sanitaria
ha sido la oportunidad de
ponerlo en marcha.
“Decidimos aprovechar
el confinamiento para ace-
lerar el desarrollo y lanza-
miento de una herramienta
que debe ayudar a la recu-
peracién econdémica de las
empresas”, declara Angel
Ortega, fundador de Tuygo.
com. Este tipo de proyectos
surgen ante una necesidad
actual. Se dieron cuenta de
que la crisis iba a afectar a
los comercios mas peque-

Nos, por lo que han decidi-
do lanzar una solucién para
ayudarles. Eso si, la gestion
ha sido dificil, “pues en con-
diciones normales te retines
con el equipo de desarrollo,
etc.[...], pero el confinamien-
to nos obligd a apostar por
la tecnologia y metodologias
4giles para acelerar el pro-
yectoy estar en contacto con
clientes y usuarios de forma
virtual”.

Gestiones y contratos

En este sentido, hacer un
contrato en plena pandemia
mundial ha sido “peculiar”,
segun Heitz. Han tenido que

“Incorporamos
personal en el
confinamiento”,
afirman desde
S4G Consulting

realizar colaboraciones en
remoto, ante la imposibili-
dad de realizar desplaza-
mientos. Ademas, habia
mucho miedo a un cambio
en un momento de incerti-
dumbre como el que hemos
vivido. Muchos trabajadores
tenian miedo de perder su
pasivo laboral, de cambios
en el mercado, etcétera.

Para poder centrarse
en la elaboracién de la cer-
veza artesana, Cuenca y
su equipo tropezaron con
varias dificultades. A pesar
de que ya contaban con la in-
fraestructura y las maquinas
en las instalaciones, ha sido
dificil obtener el material asi
como contar con profesio-
nales para el desarrollo de
algunas tareas.

Al estar las empresas ce-
rradas, se encontraron con
una situacién dificil para po-
der acceder tanto a material
como a personal. Gracias a
que trabajan en una locali-
dad pequena, han podido
contar con gente del sector
que estaba activa para que
les ayude en el proyecto.

tener en cuenta

» Auténomo, guarda
los papeles del cese.
Los auténomos que
han tenido que solicitar
el cese de actividad
extraordinario por el
coronavirus deben
tener la precaucion de
guardar los documen-
tos que hayan tenido
que presentar ala mu-
tua. Estas entidades
advierten en diferentes
comunicaciones de
que pueden solicitarle
todos los documentos,
para posibles revisio-
nes. Las mutuas revisa-
ran las solicitudes una
vez finalice el estado
de alarmay podran
solicitar también de
nuevo toda la infor-
macioén al auténomo.
En caso de encontrar
incoherencias, o no ha-
ber justificado los re-
quisitos para acceder al
cese por Covid, podrian
reclamar las cuantias
recibidas. Asi puede
leerse en la documen-
tacion al respecto de
Activa Mutua.

» Menos factura-
cion. El coronavirus
también va a agudizar
el problema de los
impagos. El 86% de las
empresas espaiolas

ha tenido que reducir
su actividad a causa de
las medidas adopta-
das durante el estado
de alarmay siete de
cada diez auguran un
descenso de su factura-
cion, seguin el estudio
impulsado por Crédito
y Caucion e Iberinform.
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RAUL MATA

Hasta diciembre de 2020, el sistema nacio-
nal de garantias prevé inyectar mas de 4.300
millones de euros a pymes y auténomos de
todo el pais que se han visto afectados por
el impacto econémico del Covid-19. Unas
previsiones que vienen dadas tras el impor-
tante aumento en la solicitud y concesién
de avales durante el primer cuatrimestre de
2020, en el que las 18 sociedades de garantia
reciproca (SGR) que operan en Espafia in-
yectaron financiacién por valor de mds de
556 millones de euros, a partir de 6.446 ava-
les formalizados. Esto supone un incremen-
to del 32 por ciento en el importe facilitado
a pymes y auténomos de todo el pais, con
respecto al mismo periodo de 2019.

En definitiva, un gran niimero de peque-
fas y medianas empresas afectadas por la
crisis del Covid-19 han querido acceder ala
financiacién facilitada a través de las lineas
especiales de avales lanzadas por las distin-
tas SGR.Y es que, segtin Cepyme, €l 96% de
las empresas entrevistadas en el tiltimo Ba-
rémetro de opinién de las pymes se han
vistoafectadasporestacrisis, yel 85 porcien-
to de los encuestados cree que, si ésta se
prolonga, la supervivencia de su empresa
estd en riesgo.

Contodo, lafinanciaciénfacilitadaporlas
SGR ya beneficia a 136.845 pymes, auténo-
mos y emprendedores, que mantienen ac-
tivos créditosy préstamos porvalor de4.497
millones de euros (riesgo vivo).

«En este momento tan complicado para
pymesyauténomos, el sistema nacional de
garantias estd demostrando, una vez mds,
que es una herramienta esencial para el ac-
ceso a la financiacién de estas empresas»,
afirma Antonio Couceiro, presidente de la
Confederacién Espariola de Sociedades de
Garantia (SGR-CESGAR). «La fuerte inyec-
cién econémicarealizada porlas 18 SGR en
estosmeses, engran partegraciasalrefuerzo
del reaval de CERSA, ha permitido el man-
tenimiento de 714.531 puestos de trabajo,
enunescenario en el que sélo el 40 por cien-
todelasempresasprevé mantenerelempleo
en el préximo afio, mientras que el 45 por
ciento de las que han realizado un ERTE
creen poder mantenerlo tras seis meses»,
afiade Couceiro.

MEJORES CONDICIONES
Uno delos atractivos de las SGR es la me-
jora de los plazos de devolucién en prés-
tamos y créditos que deben afrontar py-
mes, auténomos y emprendedores. De
hecho, la mayoria de las operaciones res-
paldadas porunasociedad de garantiaen
este periodo de 2020, un 74,2 por ciento,
afrontardn laamortizacion de sus présta-
mos o créditos en un plazo superior alos
tres afos, y en un 25,8 por ciento de los
casos el periodo de devolucién estableci-
do se sittda por encima de los ocho afios.
Juntoaello, destacan unas condiciones
mads ventajosas en la financiacién. Elim-
porte medio avalado en este periodo en
las operaciones financiadas desde las 18
SGR fue de 100.000 euros. En lo que se
refiere al tamano de las empresas, el 76
por ciento de los avales han tenido como
destino las micropymes (entre unoy diez
trabajadores).

TIPOS DE AVALES Y SECTORES

Durante estos meses en los que las SGR
han lanzado lineas de avales especiales
para paliar los efectos negativos dela cri-
sis del Covid-19 en la actividad de pymes
yauténomos, el tipo de financiacién més
demandado han sido los avales financie-
ros (89,1%). De éstos, la mds alta deman-
da se ha producido en los avales destina-
dosacirculante, que se havistoincremen-
tada en un 23,3% con respecto al mismo
periodo del afo anterior, situdndose en
un 55,8% del total de avales solicitados.
Por su parte, el niimero de avales de in-
versiénhadecrecidoun 17,7%, suponien-
do un 30% del total de avales solicitados.
Portiltimo, los avales técnicos (avales para
licitaciones ptiblicas) han supuesto un
10,9% de toda la operativa, decreciendo

enun 6,01% con respecto al mismo pe-
riodo de 2019.

Enlo querespectaalaactividad delaem-
presa, en este primer cuatrimestre el sector
Servicioshaliderado elntimero deoperacio-
nes, con un porcentaje del 38,3%, aunque
disminuye con respecto al mismo periodo
del afo anterior (un 6,1%). Por su parte, el
numero de avales concedidos ala Industria
aumentaenunb5,2%, situdndose en el 24,9%
del total del niimero de operaciones. Otro
sector que ha visto incrementado, aunque
ligeramente (2,3%), el nimero de avales
concedidos en este periodo ha sido el Co-
mercio, suponiendo el 21,9% del total de
avales concedidos. Por su parte, el niimero
deoperaciones paraelsector Primario tam-
biénhadisminuido un2,3%, situdndose en
el 4,9% del total. Por tltimo, el nimero de

Las sociedades de

garantiaprevéninyectar

mas de 4.300 millones a
pymesy auténomos

En el primer cuatrimestre de 2020, las SGR
han concedido avales por un valor de 556
millones de euros para frenar el impacto
economico provocado por el Covid-19

Avales y sectores

TIPOS DE AVALES
60%

40%

20%

0%

avales destinados al sector de la Cons-
truccién se haincrementado ligeramen-
te, suponiendo el 10,1% del importe fi-
nanciado en este periodo.

GESTION TELEMATICA

Uno de los aspectos que se ha reforzado
desde las SGR durante esta situacién ex-
cepcional ha sido la gestién telematica
de la solicitud de avales por parte de py-
mes y auténomos. De esta forma, la pla-
taforma online «Con Aval Si», creada por
las SGR para agilizar la solicitud de ava-
les, hajugado un papel clave alahora de
gestionar buena parte de las solicitudes.
Y es que laweb harecibido 35.000 solici-
tudes, por un volumen acumulado supe-
rior alos 4.600 millones de euros, con lo
que se ha multiplicado por cuatro el vo-
lumen tramitado a través de ésta.

PRESENTES EN TODO EL TERRITORIO
El conjunto de las 18 Sociedades de Ga-
rantia Reciproca emplea actualmente a
588 profesionales, y acumula una histéri-
ca cifra de avales formalizados por un
total de 33.946 millones de euros, a partir
de 807.142 operaciones. Gracias a la acti-
vidad de las SGR, se ha propiciado una
inversién inducida de 44.130 millones de
euros en nuestro pais.

Entotal, hay 800 entidades que ejercen
como socios protectores delassociedades
de garantia -accionistas, ya sean institu-
ciones ptiblicas o empresas- respaldando
asilaactividad delas SGR, yyason 136.845
los socios participes, pymes, auténomos
y emprendedores que integran estas en-
tidades mutualistas. Con respecto a los
prestamistas del riesgo, el 81,7 por ciento
lo acaparan las entidades financieras,
mientras que el 18,3,las administraciones
publicas y otros proveedores.
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Tasa covid, ¢un
obstaculo parala
/. recuperacion?

Muchos establecimientos han encarecido sus
productos y servicios justificado por las
pérdidas y la inversidn que han tenido que
realizar para adaptar su negocio para la
desescalada. Sin embargo, los consumidores
también dispondran de menos ingresos. Esos
mayores costes podria dinamitar el regreso a la
normalidad econdmica
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Tasa [ovid,
e entre o
consumItres

BEI Temadela Semana

Tasa Covid,

miedo entre los
consumidores

Numerosos negocios de diferentes sectores
como la hosteleria, las peluguerias o la
automocion han aumentado los precios. Este
fenémeno podria retrasar la recuperacion de la
actividad y que el consumidor final pague todo el

OSCARREYES

Estamos entrando en la «<nueva normali-
dad», que podria generar, a su vez, una
«nuevamoral» 0 una «nuevalegalidad». En
esa regeneracion de la sociedad, también
habrd querenovarlos términos quelarigen.
Sin embargo, atin es pronto para hacerlo
porqueenelescalafén de prioridades estin
por encima la recuperacién delasalud yla
economia. Mientras, en este vacio norma-
tivodelasfasesdedesescalada, hansurgido
problemdticas en la relacién entre las em-
presas y sus clientes que no se regulan a
través de ninguna ley ni ética. Por ejemplo,
qué ocurre con el dinero de los servicios
contratados sin cancelacién gratuita pero
quenohansido prestados por culpadeuna
pandemia dela que no se puede responsa-
bilizar ni a la compaiifa ni al consumidor.
O la dltima polémica, jes legitimo que de-
terminados comercios cobre una mal lla-
mada «tasa covid» (pues en realidad es un
suplemento) que encarece los precios?

Eslicito, si. Asi de clara ha sido la Organi-
zacién de Consumidores (OCU). No hay
una ley que diga que no se puede aplicar
porque la legislacién no estaba preparada
paraunasituacién comolaactual. Ylasem-
presastienenargumentos parajustificarse:
Eldinero perdido durantelos meses de cie-
rre, la inversién que se ha realizado para
adaptar el establecimiento a las recomen-
daciones de sanidad y el riesgo al que se
exponen por estar abiertos cuando atn el
virus no estd controlado del todo y existe
peligro de repunte.

El presidente de Madrid Foro Empresa-
rial, Hilario Alfaro, espera que esta tasa «no
se extienda y sélo se siga aplicando s6lo en
clinicas dentales, talleres de reparacién de
vehiculosy peluquerfas tal como estd sien-
dohastaahora. Sedeberfadeusarséloalos

coste de la pandemia

sectores querealmentejustifiquen esos gas-
tos paragarantizarlaseguridad ysalud». Sin
embargo, ademads de los tipos de estableci-
mientos citados, se ha propagado por otros
como los de restauracion.

TESTIMONIOS

Gabriel, un madrilefio de 27 afos, acudié el
miércoles a un bar de Embajadores al que
no iba hace mds de dos meses, pero que
antes del confinamiento era su lugar habi-
tual para quedar con los amigos del barrio.
Antes de la cuarentena, el tercio de cerveza
le costaba 2,50, ahora ha subido a 2,80.Y
segtin cuenta, nole avisaron previamentey,
nisiquiera, seindicabala parte proporcional
dela «tasa covid» en el ticket.

En ese punto es donde la OCU no estd de
acuerdo con el incremento de precios. Se-
glnlaorganizacion,losnegocios estan obli-
gadosaavisaral consumidordelaaplicacién
de la «tasa covid» y desglosarla en el ticket.
Pero Gabriel no es el tinico al que no le han
advertido antes delaumento del precio, algo
que parece ser la ténica habitual.

Elena, de 54 afios, fue atomarse un corta-
do con sus compaiieras de trabajo. Solia
costa 1,40 y se lo cobraron a 1,50. Ademds,
ellalo pidi6 con un poco de licor, un chorri-
to pequeiio que subi6 el precio final hasta
los 2,50. Porque la «tasa covid2 se aplica a
cualquier anadido por muy pequeio que
sea. El incremento de precios empieza a
asustar a los consumidores, y también de-
beria acobardar a las empresas, que corren
el riesgo de quedarse sin clientes.

La propia Elena nos cuenta que antes de
la cuarentena solia ir a comer a un restau-
rante con un menu a 7,50. Ahora que han
vuelto ala oficina elmenti sale a9,50. Todos
los dias comian allf seis personas, pero, con
este incremento del precio, todos han deci-
dido que no irdn y se llevaran «tupper» al

trabajo.Y es que alasubida del coste se une
laincertidumbre econémica en general, la
pérdidadeingresos porlos ERTEy el traba-
joquenoserecuperard porrecortes de per-
sonal o porque la empresa ha confirmado
el cierre definitivo o selo estd planteando.
La suma del aumento de precios y la re-

«El Gobierno espanol
destina el 12% del PIB en
ayudar a sus empresas,
en las crisis del Covid
frente al 40% de ltaliay
el 60% de Alemania»

«Este suplmento, ademas
de danar la imagen de los
negocios, no ayuda
a fomentar la
recuperacion del
consumo»

ducciéndelasrentas delas familias podria
dinamitar la recuperacion de la actividad
comercial, como sostiene Alfaro: «<Ademads
de perjudicar la imagen de los negocios,
no favorece al relanzamiento del consu-
mo”. Como mucho, la aplicacién de esta
“tasa covid”, anade, “tiene que ser algo
temporaly que ayude a superar las etapas
de desescalada».

Pero, claro, aunque sea transitorio, como
esperamos todos y asf dicta la 16gica que
serd, el dafio ya estd hecho. La ralentiza-
cion de la recuperacién del consumo no
se podrd recuperar. Para colmo, la «tasa
covid» solo es una noticia mds de los in-
crementos de costes que se han experi-
mentado ultimamente.

ALIMENTOS

José, de 60 anos, ha tenido durante toda su
vida un negocio de alimentacién hasta que
la pasada crisis le obligé a cerrarlo. No obs-
tante, el llamado defecto profesional ha se-
guido presente en €l y es un obseso de los
precios. Cada vez que va a distintos super-
mercados, los estudia, los compara, conoce
suevolucién.Yenlastltimas semanasseha
dado cuenta de que «en algunos productos
estamos pagando mds que antes», dice, «lo
veo mientras estoy comprando, pero yare-
sulta evidente cuando ves en el ticketlo que
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Los empresarios
dudan si abrir
o mantener
sus negocios
cerrados hasta
el final de la
desescalada
porque, ahora
mismo, no
encuentran
certidumbre
por parte del
Gobierno

tehacostado todo en conjunto». EIIPCcon-
firmasus sospechas, el coste delos alimen-
tos aument6 un 4% en el mes de abril, un
incremento que no se experimentada des-
de el verano de 2013. José sabe que la gente
no se pone a mirar los datos del IPC, pero
porsutrayectoriatiene clarodequelos con-
sumidores se dardn cuenta de que los pre-
cioshansubido: «Lamayorfadelasfamilias
suelen hacer la misma compra semanal o
mensual, y si acaso cambian algunos pro-
ductos, por probarunamarcaoalgo nuevo,
pero nada que cambie demasiado el coste
final. Por eso mismo, seguro que se estdn
dando cuenta de que estdn pagando mas
por lamisma compra que hacian antes del
confinamiento».

Estosascensono tienennadaquevercon
laley de la oferta y la demanda que rige el
mercado de la alimentacién. Los propios
supermercados y sus asociaciones han ad-
mitido que han vendido mds durante el
confinamiento, pues el encierro ha provo-
cado, como es légico, que la gente coma
mds. Y solo hace falta haber hecho varias
compras durante estos meses para saber
queno ha existido desabastecimiento pero
si escaseaban ciertos productos. Y los agri-
cultores han confirmado sus dificultades
para cubrir la demanda.

Espafia no es el tinico pais en el que han

subido los precios de los alimentos. El De-
partamento de Agricultura de los Estados
Unidos ha registrado un incremento del
2,5%, una subida que no se experimentaba
enelpaisdesde2012.Losmayoresaumentos
sehanregistrado enla carne, un4,7%, enlas
aves de corral, un 4,2%, y enlos huevos, que
han sumado un sorprendente 15%.

Hastaenun pequefio estado que suele ser
tomado como ejemplo, Luxemburgo, la
Unién de Consumidores también ha tenido
que pedir alos comercios que noaumenten
los precios porque no es justo que las fami-
lias, que ya han visto reducirse sus ingresos,
tengan queafrontar también el coste que ha
supuesto el coronavirus. Esdecir, no esjusto
que sea el consumidor final el que se haga
cargo de todas las pérdidas provocadas por
la crisis sanitaria, econémica y social.

EMPRESAS
Las empresas, por sulado, defiendenla su-
bida de precios con razones evidentes. Al-
faro cree que hay motivos para aplicar la
«tasacovid»siempreycuando «seaunacos-
te ajustado al precio real y proporcional al
gasto ejecutado». El problema es que se
puede usar como trampa y abusar de este
suplemento al consumo que supone un
extra ademads del ya habitual IVA.

Elabuso esunaactitud muyresidual pero

que empana el trabajo de la mayoria, que
intenta ser honesta con sus clientes. Y ahora
mismaesahonestidad supone entender que
laspymeshantenidoqueafrontarunaumen-
tomuy grande delos costes. Primero, porque
han invertido en todo el material sanitario
necesario para atender con seguridad.

Desde Cepyme explican que «las pymes
espanolas, dependiendo delaprovinciaen
la que se encuentre y el sector al que se
dediquen, estdn reiniciando paulatina-
mente su actividad después de varias se-
manas de cierre o con unos niveles de ac-
tividad muy reducida. Para poner de nue-
vo enmarchalos negocios en condiciones
de seguridad, estdn teniendo que adaptar
sus procedimientos, invertir en instalacio-
nes, contratar servicios adicionales, etc.,
paracumplirlos protocolos sanitarios. Hay
que recordar ademads que, al inicio de la
pandemiamuchas empresas cedieron sus
EPIs para atender a la emergencia sanita-
ria, que ahora han tenido que volver a ad-
quirir. Estas medidas de seguridad y pre-
vencion estdn obligando a las empresas,
ensumayorfapymes, adestinarimportan-
tes cantidades derecursos econémicos, en
una situacién absolutamente critica y re-
duciendo sus margenes».

Contindaenlapaginab

Elnego-
ciodela
muerte

Las funerarias
han aumentado
sus precios,
como ha
denunciadoel
propio
Ministerio de
Consumo, que
ha afirmado
quelos
ascensos llegan
hastalos 2.000
euros, algo que
han notado
muchosde
quienes han
tenido que
enterrarauno
de los suyos.
Las empresas
sejustificanen
gueestan
trabajando
como nunca,
gastandoen
contratos como
nuncayque
requierenuna
enorme
proteccién que
conllevaun
coste. También
seha
detecatadoun
incrementoen
las flores. Estos
ascensos han
provocado que
estos sectores
pierdan
bastante
credibilidady
sumenuna
oleadade
criticas que
indican que se
estan
aprovechando
deladesgracia.
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Eslapregunta
que se hace

mucha gente,
sobre todo los
que viven lejos

Vienedelapdginas

Segundo, el aumento de costes se debe
al respeto de las distancias supone una
caida de la demanda y, por lo tanto, que
el coste por producto o servicio vendido
sea mayor. Ademds, las propias compa-
fifas se pueden encontrar con un incre-
mento de los precios en determinados
articulos cuyas cadenas de produccién

debahacer esté regladay muy estudiada
por la administracién para que las em-
presas no gasten dinero innecesaria-
mente, como ocurrié con las mamparas
que seinstalaron enlos establecimientos
tras la ley del tabaco y que, al final, no
sirvieron para nada.

INVERSIONES

Sinembargo, lasinversiones que se estdn
haciendo por ahora son mds bien por
intuicién y sentido comun, pues el Eje-
cutivo no da una certidumbre ciega. In-
cluso la manera en la que se estd llevan-
do a cabo la desescalada estd confun-
diendo a los empresas y provocdndoles
pérdidas. Por ejemplo, se aseguré en un
principio que Madrid yValencia pasarfan

«La “tasa
covid” es
legal, pero
sedebe
perseguira
aquellos
alos que
pretendan
abusar los
clientes»

de casa. ¢Se se han visto afectadas por la pandemia.
sumaranlas Un céctel al que se une la escasa cer-
aerolineasal tidumbre que el Gobierno da a los ne-
incremento de gocios, como constatan desde Cepyme.
los costes una Y esta es una de las causas que ha invi-
vezrecuperen la tado amuchos anoreabrir. Paradarlela
demanda?El vueltaa estasituacion, laconfederacién
presidentedela pide que la inversién sanitaria que se
Asociacion de

Lineas Aéreas

(ALA), Javier

Gandara, ha

asegurado que

se podrdvolara & )

[E{AEaes (VAR R0
anterioresala

crisis. Incluso

podria ser justo

lo contrario, que
en |os préximos
meses el coste
sereduzca
bastante para
atraerala
clientelay
recuperar de
nuevo la
actividad, justolo
contrariodelo
quesuponela
aplicaciéndela
«tasa covid».

LA TASA COVID...

>

...debe aplicarse
~ antes del consumo

E)

...debe figurar en
la factura como un
impuesto mas

o/

...puede ir de
unos céntimos a
varias decenas de €

a la fase 1, y algunas pymes sacaron a
trabajadores del ERTE para reabrir. No
obstante, al final se decidié que estas co-
munidades no pasarian de fase ylos em-
pleados no podianvolver al ERTE, asi que
empezaron a cobrar el sueldo habitual,
porlaparte delapropiaempresa, sin que
ésta tuviese la capacidad de generar be-
neficios al estar cerrada.

Otro error del Gobierno estd siendono
ayudas a las empresas a asumir los so-
brecostes. Elapoyo a las compaiifas solo
ha sido del 12% del PIB, frente al 40% de
Italia o el 60% de Alemania. En nuestro
pais, la viabilidad de los negocios estd
por los suelos y la «tasa covid» no los va
a salvar. Se necesita una respuesta mu-
cho mayor

>

¢POR QUE?

Para recuperar la
inversion realizada
l en la adaptacion del

o negocio a las nuevas
circunstancias

Por el riesgo de
contagio que implica
el acercamiento a

los clientes

nmlu ArTe

meses mi aspecto ha ido mutando y

he acabado pareciendo el primo pa-
sado de peso de Tom Hanks en «Ndufrago».
Para arreglarlo, la semana pasada fui ala pe-
luquerfadetodalavidaasolucionarelaspec-
todesalifiado que amuchos de nosotros nos
haido conquistando. Tardé mds de diez dias
en tener hora. jQué suerte la suya! {Clientes
haciendo cola! Pero no todo era un camino
de baldosas amarillas...

c omo todo confinado, en los tiltimos

La maldita cuenta de resultados

blardeltemaydelo que cuestaabrirel comer-
cio. Lo primero que me dijeron, es que toda
esaropalatendriaquepagaryo. Conlasubida
del IVA en peluquerias de hace unos anos y
ahora el coste del material reciclable, yanolo
podia asumir mds y nos lo repercutiria a los

clientes. En este caso, 3 euros

Cuando llegué, me pusieron
unabatatipokimono, unatoalla,
y otra bata para no mancharme
laropa. Hastaaqui, todonormal.
Peromedicuentadequelaropa
que me habian puesto (toalla
incluida) era de usar y tirar. Ine-
vitablemente, empezamosaha-

«El coste lo
asumirdn
pymesy
particulares al
no tener poder
de negociar»

mads. Ademds, me conté que,
trascadaservicio, tiene quelim-
piarydesinfectartodo,loqueha
provocado una limitacién en
cuantoaingresos. Lo cuantificé
en una bajada del 40%. Y esta-
moshablandodeunapeluque-
ria pequefia, una auténoma.

Como tantasy tantas personas en este pais.
Los costes aumentan y los ingresos dismi-
nuyen. ;Cémollegamos afin demes? ;Cudn-
topodremosaguantar?A corto plazo, subien-
dolosprecios, peroéstoserd temporal porque
pasados unos meses, segtin las previsiones
macroeconiémicas (descensodel 14% del PIB,
unatasadeparosimilaraladelospeoresaios
delacrisis, etc) no quedard otro remedio que
corregirlos a la baja. Y eso sin contar con los
eternosrumoressobreunasubidadel IVAque
serfa peor. ;Quién asumird el sobrecoste? La
respuesta es sencilla: las pymes y los particu-
lares, porque no tienen poder de negociacion
ynecesitanllevarunplatodecomidaasucasa.

Todo este escenario comportard un descenso
en el consumo al que habrd que sumarlaba-
jadadel turismo (14,6% del PIB) gracias al Co-
vid yal menosprecio del Gobierno.
Enresumen, no tengo ni idea de cémo va-
mos acuadrarla cuenta de resultados perola
suma de todas las cuentas de las empresas y
particulares conforman la del pafs. Y todas
apuntan hacia elmismo sitio: la quiebra. En-
tonces,yanoimportardquesubanobajenlos
precios porque a partir de ese dia, las decisio-

nes las tomardn otros.

-
ALEX ALEGRET - i!|

Profesor de EAE
Business School




FRECUENCIA: Diario
0.J.D.: 58768

E.G.M.: 194000
SECCION: ECONOMIA

PAI[S: Espafia

PAGINAS: 39

TARIFA: 33906 €

AREA: 1036 CM2 - 100%

LA RAZON

p 1 Junio, 2020

SANCHEZ ALARGA HASTA 2022 LA RECONSTRUCCION ECONOMICA
El presidente reconoce que la crisis sera mas pronunciada en nuestro pais que en
elresto dela UE y que necesita yalos 140.000 millones de euros del fondo europeo

Dos anos para recuperar
lo perdido en dos meses

comunes de la UE». En un tono
mas duro, volvio a subrayar que
ha vuelto a reclamar un nuevo
plan Marshall paralareactivacion
de la economia en la «era post co-
vid-19», que debe poner el acento
en la «transformacion ambiental
y digital» y en la «creacion de em-
pleo».

Sanchez recordo que la Comi-
sion Europea ha propuesto incre-
mentar su presupuesto hasta 1,1
billones de euros y crear un fondo
derecuperaciondotadocon 750.000
millones, distribuido en la parte
mas importante a través de subsi-
dios —500.000 millones, un 66% del

RUBEN MONDELO

total- y el resto, 250.000 millones, | Las claves
comopréstamos-33% deltotaldel | ————
fondo-. Espana e Italia serian 10s | g Sanchez
paises mas beneficiados de las ratificé la
ayudas europeas. En el caso espa- «brusca caida»

nol, serian los citados 140.446 mi-
llones de euros, que en su mayor
parte irian destinados a reactivar

de la economia
de mas del 9%

los sectores mas afectados por la est? ano, pero
crisis, como el turis- | estimaquela
Cadavezmas mo,eltransporteyla | recuperacién
personas automocion. E1 Go- | comience ren
tienen que bierno esperaquela | el dltimo
recurrirala propuesta, que aho- | trimestre de
beneficencia radebeserdiscutida | aste afio.
para poder por los jefes de Esta-
comer do y de Gobierno y © El Gobierno
acordada con el Par- .
lamento Europeo, llegue a buen presentard a
puerto, y abrié la puerta a que las Bruselas un
comunidades auténomaspuedan | Plande B
participar deformadirectaoindi- | recuperacione
recta en la gestion de las ayudas. | inversiones de
«Esunprocesodenegociacionque | mas de
atanealospaisesdelaUEyvamos | 140.400, que
’) - a ver los instrumentos que se po- | reconocié
" nenenmar_chaporlasautorida@es imprescindible
wmum%%,pemelcgmprqmso para la
del Gobiernoeslaparticipacionde reconstruccion.

J. de Antonio - Madrid

Dos anos. Ese es el horizonte que
se ha marcado el presidente del

el caso de Espana reconoci6 que
sera «mas prolongada», dado que
sera de dos anos, si bien sittia su
inicioya«enel dltimotrimestrede

El Ingreso Minimo se blindara y no
se transferira a mas comunidades

El presidente del Gobierno confirmé ayer que el

lascomunidadesauténomasensu

aplicacion».
Enplenapolémicaporelcierre

de las plantas que posee Nissan

o El presidente
abrid la puerta

Gobierno, Pedro Sanchez, para  este ejercicio». Ingreso Minimo Vital (IMV) se integrard en el en Espana —que costara mas de | aque |_35

que la economia espafola recupe- Para poder afrontar con garan- sistema de prestaciones de la Seguridad Social, 3.000 puestos de trabajo-y delas | comunidades
re lo perdid9 durante !a crisissa-  tiasla }“ecopstruccién ecppénﬁca por lo que quedd descartado implicitamente criticas generz}}izadas del §(?ctor auténomas
mta_u"la. Segliin adglanto, laliecupe— del pais, Sanchez an}mmo que el que pueda transferirse su gestién a otras de lg automocpl} asu ggstlon, el pue(.;lan
racioncomenzaraen Espana~ en e} Gobierno presentara a Brgselas comunidades autonomas, como se hara con el presidente vo_lylo aaludirelplan | participar de
ultimo trimestre de este afio, si  un plan de recuperacion e inver- . | de recuperacion que ya prepara | forma directa o
bien auguré que se «prolongara  siones de mas de 140.400 de euros Pais Vascoy a Navarra, tras pactarse con el PNV el Ejecutivo para esta industria indirecta en la

durante dos ejercicios. Al final de
la presente legislatura estaremos
en una situacion mejor quela que

—en concreto los 140.446 millones
que el plan europeo de recupera-
cion reserva para Espana, de los

al disponer de haciendas forales propias. «Se
trata de una politica que pasa a formar parte de
la Seguridad Social y, en consecuencia, eso

—del que ya informé la ministra
Calvifio en sesion parlamenta-
ria—. Segin recordod, este progra-

gestion de los
fondos

nos deja la pandemia», indicé op-  que77.324millonesllegarianatra- garantiza la igualdad de derechos en todo el ma se articulara en seis ejes que | EUrOP€os.
timista el jefe del Ejecutivo en su  vés de transferencias directasy el conjunto del pais», dijo el presidente, que se prevén la renovacion del parque .
comparecencia dominical, enla  resto como préstamos a devol- limitd a informar de que los detalles definitivos de vehiculos, el estimuloalain- | ® CO“_f"mO
queanuncioquepedirdunatltima  ver-,unainversion «sinpreceden- de esta medida se daran a conocer en el Boletin version para dar mayor competi- | que sigue
prorroga del estado de alarma. tes», dijo, para reactivar la econo- Oficial del Estado (BOE). Respecto asi el tividad a la fabricacion de la in- | adelante con

Elpresidenteratificola«brusca mia y reconstruir el tejido Gobierno se habia planteado blindar definitiva- dustria espanola, el impulsoala | lapuestaen
caida de la economia de mas del ~ productivo. Sanchez quiso deta- . : I+D+i, medidas de fiscalidad, | marchadela

o - I, . mente esta iniciativa, para que trascienda el I
9%» esteano, unaprevisionyaco-  llar que las medidas de recupera- del bi N ——— ayudaalaliquidez delasempre- | (tasa Google»,
municada a Bruselas, aunque es-  cién econémica que prepara su fEHOEE °,5,9° 'e’"‘?S' |r.1c U Irlc W) 1) UAE sas con lineas ICO y también me- sobre la que !
futura revisién constitucional, Sanchez se ha didas en el Ambito laboral. a

pera que la recuperacion, al igual
que en el resto de paises de la
Union Europea, «sea en forma de

Ejecutivo seguiran la linea de las
disenadas en el resto de Europa, y
que deben encontrar un punto de

mostrado abierto a esta posibilidad y confirmo
que su Ejecutivo lo estudiara. «No habia

Respecto a la «tasa Google»,
confla en que se alcance un con-

confia en que
sealcance un

V»,aunquereconociéque«nosera  encuentro en la Comision Euro- pensado en ello, pero me parece una idea senso a nivel europeo, para que | CONs€nsoa
simétricaentodoslosterritorios»  pea. «No esta siendo un proceso sugerente que vamos a valorar». las grandes corporaciones de la | Nivel europeo
-comoyaanuncidlavicepresiden-  facil, pero Espafia defiende tanto necesidad deaportarrecursosen | «por justicia
taeconomica, Nadia Calvifio-. En  sus intereses legitimos como los beneficio de la Justicia social. social», dijo.
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6.794 fabricas menos que en 2018

® Un 6% de las empresas industriales del pais ha echado el cierre desde que Sanchez llego al Gobierno, las tltimas en
anunciarlo Nissany Alcoa ® El coronavirus ha agravado la crisis y los agentes sociales piden un plan de apoyo urgente

VICTOR MARTINEZ MADRID
Los tultimos cierres de Nissan en
Barcelona y Alcoa en Lugo se suman
alalarga lista de empresas que han
cesado su actividad en los ultimos
anos por el proceso de desindustria-
lizacién que sufre el pais y que el ac-
tual Gobierno no ha sido capaz de
frenar. Desde junio de 2018, cuando
Pedro Sanchez lleg6 a la Moncloa,
un total de 6.794 companias dedica-
das a la industria manufacturera o
extractiva han echado el cierre en
Espana, segun consta en los regis-
tros de la Seguridad Social. Suponen
un 6% del tejido industrial local.

El coronavirus ha sido la sentencia
definitiva para muchas de ellas,
aquejadas durante anos de lastres
crénicos que han reducido su com-
petitividad. Sélo durante los meses
de marzo y abril han desaparecido
mas de 4.500 empresas industriales
que ya estaban al limite y que se su-
man al largo registro de 91.000 de-
funciones corporativas vinculadas a
la pandemia sanitaria.

Pero antes de que el virus pusiera
todo patas arriba, el fenémeno de la
desindustrializacién ya se habia lle-
vado por delante 2.280 companias
en el sector secundario de la econo-
mia en la época Sdnchez y mas de
14.500 durante la ultima década.
«La falta de una politica y estrategia
industrial a medio y largo plazo co-
mo pais tiene efectos devastadores
para el empleo. La escasa participa-
ci6n de la industria manufacturera
en el PIB (12,6% en 2018), por deba-
jo de la media de los paises de la UE
(14,5% en 2018), sitta a Espana en
una posicién de debilidad para
afrontar situaciones de crisis», la-
mentan desde la rama industrial del
sindicato CCOO.

Los cierres afectan principalmen-
te a pequenas fabricas de entre 6 y
50 empleados que se han quedado
fuera de mercado por la competen-
cia exterior, principalmente prove-
niente de Asia, y la pérdida de com-

LLAMAS EN ALCOA. Miles de personas, entre ellas multitud de trabajadores de Alcoa, protagonizaron ayer una protesta con corte de la Autovia del
Cantabrico incluido como muestra de su rechazo al anuncio de despido de un maximo de 534 trabajadores por parte de la multinacional del aluminio. ere

Industria
manufacturera. Es
el peso de este sector
sobre el PIB del pais,
dos puntos menos
que lamedia europea.

petitividad a nivel local por lastres
como el alto precio de la energia.
Ademas de las pequenas, desde 2011
han desaparecido un total de 32 em-
presas con mas de 50 empleados.
Sindicatos y empresas llevan afnos
denunciando la falta de un plan in-

dustrial real y lamentan que los Go-
biernos y partidos politicos solo se
acercan al sector cuando hay que
buscar caladeros de votos provincia-
les ante unas préximas elecciones.
«La apuesta gubernamental durante
el periodo de transicion y hasta las
altimas elecciones legislativas de
2019 pasé por la profusién de decre-
tos. Hasta entonces, el gobierno to-
mo carrerilla y en un mes presento la
constitucion de tres Agendas para
Sectores Industriales en dos meses»,
denuncia el tltimo informe sobre la
situacion del sector elaborado por

CCOO. Sin embargo, la propia minis-
tra del ramo, Reyes Maroto, recono-
cia ayer en una tribuna en EL MUN-
DO que la ejecucion de estos planes
se atasco por el bloqueo politico que
sufre el pais y la incapacidad del Go-
bierno para sacar adelante unos Pre-
supuestos propios.

El futuro para el sector en Espana
pinta bastante negro ya que el replie-
gue a nivel local le hace también per-
der peso en la cadena de valor de la
industria global, donde el pais el afio
pasado solo aportabaun 1,3%.Y a
las cuatro empresas que echan el cie-

rre cada dia de media se suma un
bajo nivel de emprendimiento en un
area que obliga a tener conocimien-
tos técnicos en la plantilla y la base
suficiente para competir en un mer-
cado globalizado. En 2019, por cada
empresa industrial que naci6 en el
pais se fundaron otras 20 dedicadas
al campo de la construccion.

Siete grandes patronales indus-
triales se han unido para pedir al Go-
bierno medidas que frenen la san-
griay que evite subidas de impues-
tos que afecten al consumo de cara a
la reconstruccién econémica.




